THE

BRIDGE

By Colombiatech

Misién de Internacionalizacién de Startups

Ciudad de México - 26 al 30 de octubre de 2026

+ Acceso directo a eventos de Mexico Tech Week



Qué es The Bridge

The Bridge es una inmersion ejecutiva de 3 dias
que lleva a founders de startups de todo el mundo
a conectarse directamente con el ecosistema de

innovacidén, inversidon y negocios de Ciudad de
México.

Es una agenda curada, uno a uno, con fondos de
inversion, corporativos y founders de unicornios
regionales, construida bajo la metodologia

Expansion Blueprint desarrollada por Colombia
Tech.

La mision se realiza en simultaneo a México Tech Week, cuando el ecosistema mexicano esta concentrado y
disponible. Ese timing no se repite en el ano.
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Datos clave de la mision

Dias de inmersion Startups en el cohorte Octubre 2026
ejecutiva P Ciudad de México

Accesos directos a los eventos mas
top de MXTW durante toda la
semana

Fellowship curado de top founders 31 de octubre y 1 de noviembre habran
de startups con traccion probada mas eventos de MXTW!



Disenhada y con el acompanamiento de

Nicolas Cruz Liz Hernandez Alexandra Rivera Alejandro Gamboa Mariana Romero
CEO y Co-fundador Gerente Eventos CGO Head Public Affairs Program Manager
Colombia Tech Colombia Tech Colombia Tech Colombia Tech The Bridge Mexico



Perfil de la startup participante

e

Base tecnoldégica

Solucién/Producto de base tecnoldgica, escalable y
en capacidad de atender la demanda de un nuevo
mercado.

Seed / Pre-Serie A con traccion

No idea ni prototipo. Métricas de uso, ingresos y
clientes que sostengan una conversacién con un
fondo y demuestren crecimiento sostenido.

Mindset internacional real

Expansion regional en el plan del afio, no como
aspiracion. Equipo con capacidad de operar fuera de
Colombia.

&

Capacidad de cerrar en la sala

Fundador o C-level asistiendo. Alguien con autoridad
para avanzar una conversacion de alto nivel sin
consultar.




A quién buscamos: los tres dolores

El criterio no es el sector. Es el momento. Buscamos fundadores que hoy esten enfrentando al menos uno de
estos tres problemas:

Levantamiento de capital

Estan abriendo o preparando
ronda y necesitan estar frente a
fondos que invierten en LatAm
desde Meéxico.
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Canales de go-to-market

Tienen producto validado pero no
saben como se vende en Meéxico:
buscan canal directo, partners,
corporativos y distribucion.




A quién buscamos: los tres dolores

El criterio no es el sector. Es el momento. Buscamos fundadores que hoy esten enfrentando al menos uno de

estos tres problemas:

“

Acceso al mercado
mexicano

Ya decidieron que México es su
siguiente mercado y necesitan
aterrizar contactos reales, no una
lista de LinkedIn.




Con quién se van a reunir

Fondos de inversion

VVCs con tesis LatAm que operan desde México y

despliegan capital en etapa seed y Serie A.

Invitados: Nazca, ALLVP, DILA Capital, Dalus Capital, Angel Ventures, Hi Ventures,
FEMSA Ventures, Softbank, Kaszek, QED, Monashees, General Catalyst, A16Z.

Corporativos
Brunch con areas de innovacién y compras de

corporaciones mexicanas: la entrada al mercado B2B.

Invitaciones: Claro, Telcel, FEMSA, CEMEX, ACI, Computrabajo, Grupo BIMBO,
Walmart Mexico, Banorte, BBVA Mexico, Capital One, Aeromexico.

Founders de unicornios

Visitas a oficinas de unicornios y bigtechs, el dia a dia

del founder que ya gand el mercado mexicano.
Invitados: Uber, Kavak, Nowports, Rappi

Contexto de go-to-market

Sesiones de contexto sobre go-to-market,

requlacion y operacion de una startup en México.
En conversacién: Uber, Kavak, Nowports, Rappi, Jeeves




La inmersion: 5 dias

Uber

<o R KAVAK

26 oct

Dia de go-to-market

e Evento de bienvenida con el
ecosistema local
e |[nmersivo con actores clave
del ecosistema Mexicano
sobre:
o Sales
o Product Market Fit
o Hiring
o Leqgal Framework

27, 28,29 y 30 oct
Dias en el TAM

e \/isita a oficinas de bigtechs
global, con mentoria por parte
de sus c-levels

e \/isita a oficina de unicornios,
con mentoria por parte de sus
c-levels

29 oct

Dia de Execute

e Brunch con tomadores de
decisidn de corporativos
locales

e Coctel con 15+ inversionistas
claves de la reqidon

Agenda operada en destino por el equipo de Colombia Tech y acceso directo a eventos

de Mexico Tech Week durante toda la semana.




Agenda de la semana
La inmersion

Accesos Preferenciales a eventos en el marco de Mexico
Tech Week, segun la industria de cada startup.

Lunes 26 Martes 27 Miércoles 28 Jueves 29 Viernes 30
GTM DAY UNICORNS & BIG TECH STARTUP TOUR UNICORNS & BIG TECH STARTUP TOUR
8:00 — 9:30 am 9:30 am = 11:00 pm 9:30 am - 12:00 pm* 8:00-11:00 8:00 - 9:30 am

Penetrando el mercado
Mexicano

Visita a oficinas de Uber
§ kevnelercopil@EsHiE

Welcome Breakfast
Colombia Tech & MXTW
9:30 - 10:15 am

Fundraising
Leonardo Coz - hi.ve

Al Startup Competition
By Startup Links & The Bridge

Corporate Brunch Closing Event
By Startup Links & The Bridge Colombia Tech

Depende de las startups que avancen
segun cada etapa*

9:00am - 3:30 pm

11:00 am - 12:30 pm

11:30 = 1:30 pm
Hiring and keeping

Global Fundraising

2:00 - 3:30 BE o
T e ik M Zapls desde México culture ,
)+ : Trayendo la SuperApp a C-level Panels : ; Chief People Officer de
Hiring Top 1% talent México Charlas exclusivas: Caroline Merin -Founder g,y + yisita a oficinas

Daniel Biloao - Truora
11:30 am = 12:15 pm
Legal Framework
Pablo Rocha - Tally Legal
2:00 - 3:00 pm

PMF en México

Ximena Salgado - Bitso
3:15 - 4:15 pm

GTM con corporativos
CRO de Jeeves

4:30 — 5:30 pm

Retos de expandirse a México
Fabidn Gomez - Frubana

Simon Borrero - CEO y
cofundador de Rappi +
visita a oficinas

4:00 pm = 6:30 pm
Agenda Sugerida de
México Tech Week

Sugerencia de eventos
personalizados para
cada startup

Fundraising
Growth

Al

Burnout
Mental Health

Nazca day Partnership in progress*

4:00 - 7:00 pm
VC Connect
Organizado por Lazo

& CEO de Leona Health +
visita a oficinas

3:30 - 5:00 pm
Global businesses
desde Mexico

René Raul - CEQOy
cofundador de Kapital +
visita a oficinas

6:00 — 8:00 pm
Coctel con
inversionistas

Panel “Where the future is

leading” + coctel con
fondos de la region

12:00 am - 6:30 pm
Agenda Sugerida de
México Tech Week

Sugerencia de eventos
personalizados para
cada startup
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Cada founder recibira

( ) (
Mentoria con founders que han construido Coéctel con inversionistas y brunch con
startups en Mexico exitosamente corporativos mexicanos.

\. J/ \.

4 ) (
Acceso a unared estratégica de Acompanamiento 1a 1 antes y durante la
corporativos e inversionistas semana de inmersion.

\. J/ \.

4 ) (
Espacios exclusivos con mentores expertos Entradas directas para S eventos de alto
en penetracion del mercado Mexicano valor de México Tech Week

\. J \.

4 ) (

Transporte Terrestre a los eventos de CT

en CDMX durante toda la semana Alimentacion completa durante el dia




Qué incluye tu cupo?

Incluido en el cupo

Transporte terrestre durante la inmersién
Espacio de bienvenida

Acceso directo a b eventos de Mexico Tech Week
Reuniones y experiencias de la agenda curada

Participacion en las actividades de los tres dias

Asume cada startup

Tiquetes aéreos Bogota - Ciudad de México
Alojamiento durante los tres dias

Viaticos y gastos personales

Estos costos no hacen parte del cupo y no son cubiertos por
Colombia Tech
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